Unternehmensmanagement

Ob zu kompliziert oder zu wenig bekannt:
Gerade kleine Unternehmen nutzen die
staatlichen Unterstitzungsprogramme
zu wenig. Doch es gibt Scouts, die helfen,
sich im Férdermittel-Dschungel besser

Zw orfentieren.

Geld

Der Druck auf kleine und mittelstindische Unternehmen, in
immer kiirzeren Zyklen innovative Produkte anzubieten, nimmt
in Zeiten der Globalisierung permaneant zu, Viele Unternehmen
stehen vor der Frage, wis die geplanten Innavationen iiberhaupt
finanziert werden sollen. Oft reicht die Innenfinanzierungs-
kraft der Firmen nicht aus, um die tellweise enormen Kosten fiir
die Entwicklung komplexer Produkte und Verfahren zu tragen.
Der klassische Bankkredit, bislang die gingigste Variante, um
an das bendtigte Kapital zu gelangen, ist seit Basel 11 jedoch
nicht mehr sanderlich attraktiv, Aufgrund der werschirften
Rating-Kriterien ist dieze Art der Finanzierung fily viele mit-
telstindische Betriebe zu teuer oder sogar willig unmiaglich
geworden.

Staatliche Férderung in Form won nicht rickezahlbaren Zu-
schiissen oder zinsverbilligren Darlehen ist eine alternative
Finanzierungsquelle, die sich wachsender Beliebtheit erfreut.
Im Rahmen der High-Tech-Strategie filr Deutschland” hat die
Bundesregierung 2006 die bisher grofite Innovatiensoffensive
fiir den deutschen Mirtelstand verabschiedet. Verteilt auf 17
Hightech-Felder werden in regelmiliigen Abstinden Ausschrei-
bungen verdffentlicht, welche in Farm aktueller Farschungs-
schwarpunkte bezuschusst werden. Solche Schwerpunkte
beziehen sich meist auf einen spezifischen Teilbereich eines
Technologiefeldes und sprechen damit eine genau definierte
Zielgruppe an. Ein Beispiel hierfiir ist die Ausschreibung Neue
Internet basierte Telekommunikationsdienste®, die sich auf
den Gesundheitsbereich und die Geschaftskommunikatien
beschrinkt.

Zuslitzlich zu den technologiespezifischen Ausschreibungen
besteht auch dis Miglichkeit, technologieiibergreifende Pro-
gramme in Anspruch zu nehmen. Die Zuschiisse sind zwar etwas
geringer als in den spezifischen Ausschyeibungen, dafir ist das
Antragsverfahren deutlich werkiirzt und die Themen kinnen,
den entsprechenden Innovatiomsgrad des Projektes woraus-
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gesetzt, nahezu beliebig gewihlt werden, Am hiufigsten wird
hierfiir das Programm Innovationskompetenz 11, (Pro Inne IT)
des Bundesministeriums filr Wirtschaft, genutzt, Unternehmer
konnen hier in vier verschiedenen Konstellationen won For-
schungskooperationen bis zu 105.000 Eure Zuschuss fir ihre
Forschungs- und Entwicklungs-Tatigkeit erhalten.

Besonders beliebt ist die Férderung in Form von zinsverbil-
ligten Darlehen. Diese werden durch die verschiedenen Férder-
banken oder, regionsspezifisch, von den zustindigen Landes-
banken ausgegeben, Die kredithasierte Innovationsfirderang
der EfW-Mittelstandsbank ist ein solches Angebot und richtet
sich vor allem an Unternehmen mit 50 bis 150 Millionen Euro
Jahresumsatz. ,In nur sechs Monaten wurden hier Darlehen mit
700 Millionen Euro Gesamtvolumen ausgereicht®, erklict Rudalf
Spitzmiller, Vorstand der Spitzmitller 4G,

Die Méglichkeiten zur Férderung sind sehr vielfiltiy und
erstrecken sich mittlerweile auf alle Branchen und Bereiche,
Vom klassischen Maschinenbau, iiber die Logistik bis hin zus
Nanotechnologie: Fir alle Bereiche existieren interessante
Méglichkeiten, Leider sorgt die reine Menge an Programmen
und Ausschreibungen filr ein uniibersichtliches Chaos, welches
filr kleine- und mittelstindische Unternehmen, ohne speziali-

Die Kernkompetenzen

dar Spitzmlilter AG liegen in der Technologiefirderung und Finanzierungsha-
ratung ven kleinen und mittelstindischen Unternehmen, wm deren Wachs-
tumsprezesse 2u féndern. Das Unternehmen hat 21 Mitarbeiter, die ca, 500
parallal lasfenda Forderprojekts betreuen. Seit der Grdndwng im Jahre 1983
durch Budolf Spitzmiiler konnten rund 6,000 Prajekts mit einem Gesamtve-
Lamen von etwa vier Milliarden Euro erfolgredch abgeschlossen werden.
Rudolf Spitzmiller: ,Unser Ziel st die eindeutige Marktfiihrarschaft in
umserem Beratungssegment. e Marktoriestierts Praduki- und Verfahrens-
entwicklung unserer Kunden steht im Fakus unserer Bemihungen.”

www.scope-online.de I

|

Das Firderprogramm

Management und Virtualisierung der Produktentstehung™ hat als Gegenstand der Firderung die Unter-

stiitzung von Forschiungs- und Entwicklungsvorhaben im Bereich Management und Wirtuakisterong der

Fraduktentstehung zum Iial:

+Yargehenswetsen und Werhzeuge fir den Innovationsprezess und die Zusammenarbeit in der
Prod uktemwicklung

»Instrumente rur Frihzeitigen Quatititssicherung, Bewertung und Ko stenabschitzung von
Produktentwiirfen

+Warleauge mit denen Ziulkonflikie innerhalls der Kunden- und Froduktanforderungen erkanat und
hewertet warden

+ Durchghn gig ket von Modeliferungs- und Simulationswerkzaugen

+ Bereitstellung von verbesse riem Datenmanagament bel der wirtuellen Entwicklung wnd der visuellen
Darstellung ven Pradukien

* Software-Werkzauga arit Unterstiitzung des Einsatres von Komponentenbaukssten f0r Frodukt-
familien

Setrierpunkte der Férderung sind Stelgarung der Qualitst wnd Echdhung der Ressnurcenaffizianz.

Antragsvoraussatzungen:

« Mindestans zwei Unternehmen der gewerblichan Wirtschaft, inzbesondere KMU, Hochschulen oder
aufteruntyarsitire Forschungseinrichtungan.

Art und Umfang der Fordemng:

* Bam essungsgqrundlage flt Unterne hmen sind bis zu 50 Prozant der projektbazagenen Kosten. fir
Hochschulen bis zu 100 Prazent,

Spdtastar Elnreichungstarmin der Projektskl cen: 20.07.2007

wieitere Informationsn: hans.Faustispitzmunller. de

sierte Finanzierunesmitarbeiter, kaum noch iiberschaubar 2et.
Die Splremiiller AG st auf die Farderung znd Technologiefi
narzierung sperialisiert. Doreh das aus iber 6.000 erfolgreich
ahgeschlossenen Projelden gewonnens Enow-How kiinnen Pro-
jektideen schnell beurteilt und Férderantrige hesser dargestellt
werden, wodurch das Risiko einer Ablehnung auf ein Minimum
reduziert wird. Bin wichtiges Xeiterinm bed der Projektbeurtei-
lung ist dabei die Marktorientierung der Entwicklungstitig-
leeit. Das Ziel ist deshalb nicht, jedes heliebige Projelt durch
geschickte Darstellung zur Bewilligung zu fithren, sondern
Projelcte su detinieren, welche die Position des Kunden am Markt
feztigen und ein nachhaltiges Wachstum gewihrleisten.

Mahrend unserer Beratungstidtighelt zeigen wir Finanzie-
rungzalternativen auf und helfen mit, den Innovationsprozess
des Unzernehmens zu definieran. Um die Finanzierung zo
optimieren und bei Krediten den zusitzlichen Kapitaldienst
s0 gering wie miglich 2o halten, werden die verschiedenen
Programme hei Bedarf auch sinnwoll verkadpft, Durch die Ein-
nindung sperieller Finanzinstrumente wie Beteiligungskapital,
Mezzaninkapital oder Public Private Partnership Modelle kiin-
nen wir die Gesamtfinanzierung verbeszern”, erldutert Rudalf
Spitzmitller. ,Die Projekte werden ilber die komplette Laufzeit
von &ntrag biz Abzchluss begleitet und der Kunde in allen As-
pelcten des Frojekteontrollings unterstiatat. Unser wichtigster
Dienstieistungsgrundsatz ist die ausschliefilich erfolgeori-
entierte Henorargestaltung., Mur so kinnen wir neotral fiir
eine mittelstandsorientierte Finanziercngs- und Eérderpolitix
pintrezan.”

Eine {ibersicht derwichtigsten Firderprogramme und weiters
Infarmationen erhalten Sie urter der Kennzitfer. hs
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